О Т Ч Е Т 
Директора ПАО «Эмальхимпром» о финансово – хозяйственной деятельности предприятия в 2011 году.

Начало 2011г., в том числе I квартал  для нашего предприятия были, мягко сказано не простыми. Сказывался мировой кризис 2008÷2010г.г. В связи с резким  падением объемов строительства жилья и  производственных объектов уменьшились объемы потребления эмалированной трубопродукции нарушились партнерские отношения с  заказчиками эмалированной трубопроводной  продукции. Прекратились поставки в Россию эмалированных насосно-компрессорных труб. 


На  фоне этих событий наше предприятие закончило 2010г. с большими для  нас убытками. Убыток в 2010г.  становил 206 тыс.грн.
Благодаря предпринятым мерам наше предприятие  ПАО «Эмальхимпром»  закончило 2011 год со следующими показателями :
- валовые доходы  за 2011г.  в целом составили – 5 329,1 тыс.грн.  

- валовые расходы составили – 5 063,9 тыс.грн.

- прибыль по итогам работы предприятия в 2011г. составила 265,2 тыс. грн.


Доходы предприятия от основного рода деятельности – эмалирования труб и деталей трубопроводов – составили 3 741,6тыс.грн. и увеличились по сравнению с 2010г. (в 2010г.- 2 194,1тыс.грн.) в 1,7 раза.


Полученная прибыль от  основного рода деятельности составляет 218,тыс.грн. остальная прибыль в размере 47 тыс. грн.  получена от другой деятельности предприятия. Эти цифры свидетельствуют о том, что  эмалирование труб и деталей трубопроводов  в 2011г. доминировало. 

Средняя  заработная плата  в 2011г. составила 2 091грн. Годовой фонд заработной платы от годового объема производства  составляет 22,4%. Потребление  электроэнергии за год  составляет 22,4% от  годового дохода. Я считаю, что в дальнейшем эти показатели дадут возможность более эффективно анализировать финансово – экономическое состояние  предприятия в сравнении с  прошедшим периодом.

Несмотря на  значительный рост объемов производства в 2011г. по  сравнению с 2010г.  равномерной загрузки по месяцам достигнуть не удалось. Так, например убыток в январе месяце составил -95,8 тыс. грн., а  прибыль в июле месяце становила -215,5 тыс.грн.

Все же необходимо  отметить то, что загрузка  предприятия в 2011г. по сравнению с 2010г. значительно  выровнялась.


В 2011г. был  выполнен ремонт кровли АБК, ремонт  градирни, продолжается ремонт кровли  производственного корпуса,  выполнен ремонт двух кабинетов АБК, начата замена окон бытового корпуса.


В 2011г.  был приобретен легковой автомобиль аналогичного класса проданного автомобиля ВАЗ 2107 1996г. выпуска, приобретен компьютер.

Для эффективности  производственного процесса была  внедрена автоматическая подача воздуха (без дополнительного ручного труда на продувку труб при обжиге), механизирована  загрузка (выгрузка) деталей трубопроводов в печь.

Основными статьями расходов на осуществление финансово- хозяйственной деятельности предприятия  в 2011 году были:

· Сырье и материалы   в производстве      - 757 865,53 грн.      

· ГСМ                                                            -  78 602,92 грн.       

· Электроэнергия
                                 - 817 350,53 грн.      
· Амортизация                                              - 252 620,30 грн.      

· Запчасти                                                     - 24 317,85 грн .       
· Зарплата с начислениями на зарплату    - 1 153 775,38 грн.   
· Услуги банка и проценты за кредит        - 80 454,58 грн       
· Плата за аренду земли                              - 86 914,42 грн.        

По вопросу производства наружных  антикоррозионных покрытий хочу сказать следующее. Изучив  рынок торговли трубами с  вышеуказанными покрытиями и стоимость внедрения этих технологий предлагаю отказаться от  внедрения этих технологий. Рынок торговли в  центральных регионах  незначительный,  конкуренция большая, а стоимость  внедрения требует больших затрат.

 По вопросу основных направлений деятельности  предлагаю следующее: основным направлением деятельности общества в 2012-2013г.г. должно оставаться эмалирование трубопроводной продукции. Для стабилизации и расширения этого направления деятельности предлагаю закупать за счет предприятия ассортимент необходимой трубной продукции и  деталей трубопроводов, производить их эмалирование и продавать  готовую продукцию. Для удишивления продукции предлагаю на условиях аренды организовать склад в г. Киеве (основная часть сбыта) и продавать продукцию в г. Киеве со склада.
         Я считаю, что данные  направления должны быть  приоритетными в 2012-2013г.г.

Директор                                       С.Н. Никитчук

